
مزایاي پروژه/ویژگی ها

وربیشتشناختبرايهادادهازاستفاده•
مشتریانرفتارتحلیل

بنديدستهبرايRFMروشازاستفاده•
مشتریان

درستهاياستراتژيتدوینامکان•
ازهگروهرهايویژگیاساسبربازاریابی
مشتریان

ریانمشتنیازاساسبرمحتواتولیدامکان•
هاانبهمربوطهايدادهتحلیلازپس

وفعلیمشتریانوفاداريافزایشوحفظ•
شناختدلیلبهجدیدمشتریانجذب
هبمناسبخدماتارائهومشتریانصحیح

هاان
دلیلبهدهیسودوفروشافزیش•

.محوردادهبازاریابی
برايونپایتنویسیبرنامهزبانازاستفاده•

دادهتحلیلوRFMروشنویسیبرنامه
مشتریانبهمربوطهاي

دستهسهبهمشتریانبنديدسته•
برنزيوايطلایی،تقره

روهگهربرايبازاریابیاستراتژيتدورین•
مشتریاناز

ایتسوببرايگرتوصیهسیستمطراحی•
ویداناپلیکیشنو
اساسبرجدیداموزشیمحتواهايتولید•

هايازنیشناساییمشتریانودادهتحلیل
هاان

شرح فعالیت انجام شده و نتایج 

بازاریابی داده محور
جناب اقاي دکتر جعفري:زهرا باقري  استادکاراموزي:نام دانشجو

عکس 
دانشجو

چالش هاي صنعتی موجود/ کاستی ها

رهذخیرايمناسبدادهپایگاهازاستفاده1
مشتریاناطلاعاتسازي

-
اورجمعبرايمناسبهاییفرمطراحی-2

رتدقیقتحلیلبرايمشتریانهايداده
مشتریانهاينیازورفتار

-

هاپیشنهادها براي رفع چالش/دستاوردها

درهادادهحفظوسازيذخیرهعدم-1
مناسبفرمت

هايدادهدقیقاوريجمععدم-2
اطلاعاتبودنناقصومشتریان

3

خلاصه کارآموزي

معرفی محل کارآموزي

مراحل انجام پروژه

مشتریانهايدادهاوريجمع-1
هادادهپردازشپیش-2
یادگیريهايالگوریتمازاستفاده-3

هادادهتحلیلبرايماشین
دستهبرايRFMروشازاستفاده-4

مشتریانبندي
روهگهربرايبازاریابیاستراتژيتدوین-5
مشتریاناز

بازاریابی•
دادهتحلیل•
ماشینیادگیري•
مصنوعیهوش•
یازنشناختبرايمشتریاندادهتحلیل•

هاانرفتاربینیپیشوها

تینوطلاییراهتجارت:شرکتنام•
وکسباموزشهايدورهکنندهبرگزار•

مجازيوحضوريصورتبهکار
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